26 LINEFISKE

ONSDAG 15. DESEMBER 2010 FISKERIBLADETFISKAREN

Fiskekjopernes dilemma

dette flere forhold:
Prispremie for beste
kvalitet gir forventning om
hoyere pris ogsa hos fiskere
som leverer fisk av darligere
kvalitet. Dette bidrar til press
pa fiskekjoper om a betale
samme pris til alle.
Fiskekjopere som betaler
samme pris for god og darlig
kvalitet har et darlig utgangs-

Fiskekjoperne som ble
intervjuet i undersokelsen var
enig om at ideelt sett skulle
kvalitet gjenspeiles i pris til
fisker - og at det burde veere
storre forskjell i pris mellom
krokfanget fisk og fisk tatt pa
andre redskap.

Nar mange fiskekjopere
likevel ikke praktiserer pris-
differensiering tilskrives

punkt for gode pkonomiske
resultater, som igjen gjor det
vanskelig & betale mer til
fisker.

Prisdifferensiering basert
pa kvalitet forer ofte til res-
surskrevende forhandlinger
med hoy temperatur. Det
kan ogsa fore til uenighet
fiskerne i mellom. Fiskeri- og
havbruksneringens lands-

forening (FHL) sitt tilbud
om hgyere pris pa linefanget
torsk, palik linje med line-
fanget hyse, forte blant annet
ikke fram.

Det er kostnadskrevende &
ta mot relativt sma fangster
fra mange sma fartoy.

Under vinterfisket etter
torsk utgjor krokfanget
fisk ofte en liten andel, og
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Dette gar fram
av en intervju-
undersokelse
som forskerne
Edgar Henrik-
sen, Geir Sogn-
Grundvag og
Finn-Arne
Egeness ved
Nofima Mar-
ked har gjennomfoert i host.
Men selv om den krokfangede
fisken er foretrukket i markedet
og oppndr de beste prisene,
reflekteres dette i
mindre
grad
i pri-
sen til
fisker.
D e t
fram-
star som

Edgar
Henriksen

linefisk
ferskpakket

ast Atlantic Ocean

betydelig
paradoks at
samtidig som
krokfanget
fisk er vinne-
ren i ferkfisk-
markedet — s&

garlandingene Finn-Arne
fra juksa- og Egeness
kystlineflaten

tilbake.

Prosjekt

Det er som en del av prosjektet:
«Sjomatnaeringen: produktdif-
ferensiering og konkurran-
sefortrinn» finansiert av Fis-
keri- og havbruksneeringens
forskningsfond (FHF), at for-
skere ved Nofima Marked gjen-
nomfert denne undersokelsen.
Den har omfattet norske line-
fiskere, fiskekjopere og ekspor-

MARKED

Markedet foretrekker krokfanget fisk fordi
den oppfattes & ha bedre kvalitet enn all annen
villfanget fisk landet i Norge. Line- og juksaflaten et
lafter de generelle prisene i ferskfiskmarkedet.
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torer, salgslagene, sa vel som
konkurrenter fra Island. Dette
er fulgt opp med markedsun-
dersokelser i Storbritannia,
Frankrike og Tyskland.

Fortrinn

Bade norske og islandske ek-
sporterer hevder at krokfanget
fisk har et betydelig fortrinn
i ferskfiskmarkedet. Den gir
ikke alltid bedre betalt, men
lar seg alltid selge for fisk tatt
pa andre redskap.

Grunnen er at krokfanget
fisk oppfattes & ha langt bedre
og jevnere kvalitet enn fisk
fanget med andre redskap.
«Krokfanget» fisk har over tid
befestet et positivt renommé og
en unik konkurranseposisjon i
det europeiske ferskfiskmarke-
det. Den sterke posisjonen til
krokfanget fisk synes ogsa a
ha okt betydelig de siste arene,
spesielt i det britiske marke-
det hvor for eksempel Marks &
Spencer utelukkende vil ha li-
nefanget torsk og hyse. Krok og
line som fangstredskap er til og
med kommunisert fram til for-
bruker pé deres brettpakkede
torske- og hyseprodukter.

Darlig utnyttet

Det er imidlertid god grunn til
a stille sporsmal ved om man
klarer & utnytte denne gunstige
konkurranseposisjonen fullt

ut.
Fersk fisk fra kystline- og juk-
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fiskekjoperne har nok med &
ta unna all fisken som kom-
mer pa land. Det blir derfor
ofte vanskelig a holde den
krokfangede fisken adskilt fra
garn og snurrevadfisk.
Nedklassifisering av
fangster av darlig kvalitet
kan fore til at man i perio-
der med lite rastoff mister
viktige leverandorer. Ryktet

om kresne kjopere sprer seg
sveert raskt blant fiskerne
og disse kjgperne vil kunne
bli «straffet» i perioder med
rastoffknapphet.
Fiskekjoperne krever ofte
ikke linefiskere for kostnader
knyttet til bruk av egnebuer
og fryselager. Denne kostna-
den utgjor, etter deres anslag
1-1,50 kr per kg levert fisk.

MARKEDSFQ@RING: Linefisk
brukes i stadig sterre grad i mar-
kedsferingen for a indikere ekstra
god kvalitet. Dette er eksempler.
FOTO: NOFIMA
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99 Linefiskerne som
ble intervjuet, uttrykte
tydelig frustrasjon over
de haye driftskost-
nadene ved kystline-
fiske. Samtidig var de
frustrert over at god
fangstbehandling og
kvalitet ikke ga hayere
pris

Fra undersgkelsen

saflaten oppnar i gjennomsnitt
darligere priser enn fisk fan-
get med andre konvensjonelle
redskaper. Prisvinneren i det
norske rastoffmarkedet er om-
bordfrosset torsk og hyse fra
autolineflaten, sammenlignet
med fryst rastoff fra tralere og
ferskt rastoff generelt. Pa den
islandske fiskeauksjonen, som
omsetter ca en fjerdedel av de
arlige fangstene, kommer fersk
torsk og hyse fra lineflaten rela-
tivt sett bedre ut enn i Norge.

20 prosent over

Iperioder med hay ettersporsel
betales krokfanget fisk bedre
— dette gjelder spesielt krok-
fanget hyse. Dette var en gjengs
oppfatning pa Island og i Norge.
Flere av eksporterene oppga en

«prispremie» for hel sloyd fersk
hyse pa opptil 20 prosent. Det
kundene er villige til & betale
mer for, er en rastoffkvalitet
som gir lengre holdbarhet og
mindre svinn.

Tog med at «<krokfanget» ogsa
brukes som miljpargument i
markedskommunikasjonen
overfor forbrukere, ble infor-
mantene spurt om de oppfattet
at dette pavirket pris og etter-
sporsel. Bade de islandske og
norske eksporterene var av
den oppfatning at rastoffkva-
litet var det desidert viktigste
salgsargumentet.

God fangstbehandling
Den antatte arsaken til at
krokfanget fisk har et sa godt
renommé i markedet er fangst-
behandlingen. Rask blogging
og skadnsom individuell behand-
ling framholdes som arsak til
hvit fiskefilet med lite klemska-
der. Dette gir hoyere filetutbytte
og mulighetene for lengre ek-
sponeringstid i butikk.
Norske eksportorers oppfat-
ning er at fisk tatt pa garn og
snurrevad ogsa kan ha utmer-
ket kvalitet for fersk omsetning.
Problemet er at kvaliteten va-
rier sterkt og at den til tider er
meget darlig. Spesielt gjelder
dette pa var/forsommer for fisk
fra store snurrevadfangster.

redaksjon@fbfi.no
Telefon: 552133 00

Frustrerte fiskere

Ved sortering ut fra kvali-
tetskriterier, lar fisk fra andre
redskap seg ogsa selge som
hoykvalitets fisk. En av infor-
mantene i rapporten ga tyde-
lig til kjenne at krokfanget
fisk fra den minste kystflaten,
generelt loftet prisen pa fersk
fisk. Informanten var ogsa av
den oppfatning at krokfanget
fisk fra sma fartey kryssubsi-
dierer garn- og snurrevadfisk.
PaIsland gar en stor del av
linefisken til saltfisk. Oppfat-
ningen er at dette gir en hvi-
tere saltfisk, som spesielt det

spanske, italienske og greske
markedet foretrekker. Islen-
dingene oppfatter derfor at de
har et konkurransefortrinn i
forhold til norsk saltfisk.
Linefiskerne som ble
intervjuet, uttrykte tydelig
frustrasjon over de hoye
driftskostnadene ved kyst-
linefiske. Samtidig var de
frustrert over at god fangst-
behandling og kvalitet ikke
ga hoyere pris enn bater som
leverte tildels sveert darlig
kvalitet. En av linefiskerne
hadde for eksempel nylig
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investert i et islandsk hale-
system og ismaskin om bord
uten at kvalitetsforbedringen
resulterte i hoyere pris.

Motivasjonen for & fortsette
med line var derfor liten hos
flere av fiskerne vi snakket
med.

Noen planla omlegging til
snurrevad, andre til garn.
En av fiskerne sa det slik;
«Nar det koster mindre for en
garnstreng, enn det koster &
fa engt en stamp line — sa er
regnestykket ikke sa vanske-
lig».

Kjeperne utydelige pa sammen-
hengen mellom pris og kvalitet

Fiskeindustribedriftene som
ble intervjuet, sa ogsa det pro-
blematiske i at de i perioder
med rastoffknapphet, betalte
overpris for fisk som burde
veert nedklassifisert pa grunn
av darlig kvalitet. Hensynet til
salgskontrakter, arbeidsstokk
og kostnadene ved driftsav-
brudd veier tungt og forklarer
denne adferden. Prispremie
for hey kvalitet i perioder med
mye fisk er heller ikke veldig
vanlig. Kjoperne synes a veere
fullt klar over at de pa denne

maten framstar som utydelige
isitt syn pa kvalitet.

Betaling for kvalitet er
apenbart et ansvar som hviler
tungt pa fiskekjoperne. Men
dette er langt fra enkelt, kon-
kluderes det i undersokelsen.
Sterke reaksjoner pa «for-
skjellsbehandling» fra fiskere,
og enda sterkere pa pristrekk,
gjor at fiskerne ma dele an-
svaret med fiskekjoperne for
at det apenbart ofte er svake
sammenhenger mellom pris
og kvalitet.

Norske fiskere og norsk fiske-
industri star derfor overfor
enn felles problemstilling:
Den driftsformen som leverer
fisken som bidrar sterkest til
hoye priser i ferskfiskmarke-
det gar tilbake.

Dette kan bidra til & senke det
generelle prisnivaet for norsk
fisk, redusere vart renommé
og konkurranseposisjon i
markedet og redusere verdien
av vare felles fiskeressurser,
konkluderes det i undersekel-
sen.

Kjop av alle typer fisk fra alle
brukstyper — hele aret

God og effektiv
service hele aret

# NorwaySeafoods

MOBILNR
92 69 44 59
95 18 05 35
95 18 05 35
918513 53
48 24 97 55
97 70 68 65
9910 81 40
9912 69 51
95 80 29 60
912 69 51
48002978
90 91 37 67
90 08 22 59
959948 17
4167 4522
97 70 68 55
918028 71
97 70 68 55
90 61 38 85
917017 11
9002 78 74
97 07 91 04




