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Okt fokus pa baerekraltig sjomat har skapt
et marked for tedjeparts haevekraftsertifi-
sering. MSC (Marine Stewardship Coun-
alh er uten nligning den storste
og hest Kjente. 1 tilleg
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For a belvse sporsmalet har vi inter-
produsenter,  supermarkedkjeder,
no l\.\hhnim manter og lradere 1 Sverige
og Storbritannia, samt intervjuet sertitise

rere og miljoorganisasjoner. [ tillegg h;‘-\:' vi
studert faglitteratur og fulgt uwvikling og
diskusjoner 1 mternasjonale fiskerimedier

Vi har ogsa gjienuomiort en l;.nbllusbulixli-
studie for d avdekke eventuelle prispremier

i Britiske supermarikeder,

Nasjonale sertifiseringsprogram
leeland Responsible Fisheries (IRF) ble

etablert sommeren

2010 g skulle oppivlle
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irske sertifiseringsbyraet Global Trust Cer-
tification Lid og deres program «Responsi-
ble Fisheries Managements for barekralt

og ansvarlig fiske. For begge var det viki
& ha pa plass en vavhengig tredjeparts ser-
tifiserer.

Et norsk program?
Var studie viser at aliernative
tiliseringer godias 1 markedel. Vi trar elo-

tredjepartser-

bleringen av et nasjonalt baerekraftprogram
Det kan imidlertic
MSC.

or Internasjo-

kan gi nve muligheter,
ogsd ginoen wifordringer dvelge hart
Fordelen med MsC er at de
et og godl etahlent i m
av vare vikiigste markeder, De till
forbrukerfogo med
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o man skal vurdere a etablere en nasjona
strategl,
All erfaring viser at det tar tid 4 etablere

ot program. bade for sertinseringen starter
og lor a fa aksept hos kundene. Kundene
ag aktorene i markedet som er mest opprat
* barekraftdokumentasion ma lere pro-
arammet & kjenne og akseptere det
ot fullverdig alternativ. Dialog for, under og
ctter etableringen vil derfor veere vikeig for
1 skape aksept. Dette er noe Alaska har fatt
kritikk for 4 ha veert for darlig pa.

Man ma ogsa ha pa plass en strategi for
& handtere motstand og kritikk, swerlig fra
MSC og de som aktivt stotter deres arbeid
og posisjon. En god mediestrategi er der-
for viktig. Om man velger & bruke Global
Trusts ﬂocell vil samarbeid med Island og
Alaska veere gunstig. De har ogsé gjort mye
av Jbben med & introdusere nasjonale
bz lekr'iftbtandarcler i de markedene norske
aktorer opererer i

Det vil veere en stor fordel om norsk
naering star samlet, eller i hvert fall en stor
nok del av neringen til & gi programmet
styrke og troverdighet. 1 praksis ser vi at
dette kan bli vanskelig. Bade pa Island 0g
I alaska har man i dag bide MSC og et
nasjonalt program. Dette lar seg selvsagt
ogsa giore 1 Norge, og flere fiskerier er agsd

e som

t dag sertifisert med bade KRAV, Friends of
the Sea

2 0g MSC. Det synes likevel som lite
hensikismessig og er med pa & drive opp
prisen pa fisk og kostnaden for neeringa,
Man bor derfor ha som mél og bare bruke
det nasjonale programmet, selv om det
mest sannsynlig vil vaere nodvendig a
behelde MSC sertifiseringen i en mellom-
periode. Dette kan imidlertid ogsd vere
praktisk da noen aktorer kan more kunder
MSC, seerlig for det nasjonale
rogrammet er fuflt ut aks Cplert.
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ke vikiig som stotte i naringa og en
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1 og godt program. som sertifiseres av
lvra" tredjepart. Om man velger ¢
I Trusts REAM modell loses en
<e utfordringene. Losnin-
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ilpasses no""lcc forhold og
i ma i fovkam umic rsake at medellen
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1 markedet svakere crnn

onsket. [ Nerge kan vi [a utfordringer med
kysttorsk o bilangst av arter som uer 0y
dreiflabb som mi loses pa en fornuftia mate
tor a tlfredsstille kriterfene, MSC apner for
sertifisering med forutseminger om gjen-

nombygningsplaner og relevante tiltak, ikke
alle ordninger gjor dette 1 like
En nasjonal strategi

stor grad.
kon-
troll over pris ¢ g sertifiseringskriterier, og
ikke minst lavere driftskostnader da man
kan klare seg uten forbrukerlogo. Super-
markedkjedene sier selv at forbrukerne er
lite opptatt av logoen og onsker 4 swle pa
Kjopmannen eller supermarkedet. Dette
stottes ogsé av forskning. Og selv om vir
undersokelse har avdekket en prispremie
i britiske supermarkeder pa MSC merket,
har vi ingen indikasjoner pd at denne pris-
premien fordeles videre nedover i verdikjed-
en. Det finnes ogsi en rekke merkevarer,
supermarkeders egne merker og andre
segmenter, slik som HoReCa, som ikke har
behov for en forbrukerlogo. En industriell
dokumentasjon vil bade forenkle og redu-
sere kostnadene ved et nasjonalt program,
fordi man fjerner logoavgifien og ikke har
behov for kampanjer ut til forbruker.

For nasjoner som Norge, Island og
Alaska, hvor berekraftig fiskeri har veert
et fundament i artier og forvaltningen er
eksempel til ewterfolgelse av andre nasjon-
er, kan nasjonale strategier brukes for 4
differensicre og kapitalisere ekspertisen,
Ogsit i MSCs vurdering kommer de norske
sertifiserte fiskeriene be”he ut enn de fleste

vil gl storre

st

neen ekstra fordeley
nalt bere-
ler ikke sarbar for

andre, uten at dete giv
U programmet. ded ot

kraftprogram er man he
kritikk mot sertifiserte predukter [1a andre
land eller andlre sider ved de Internasjorale
programmene.  Stole  programmer  sefies
under lupen av flere forskningsmiljo. og
om det skulle komme en skandale basert
pa dette vil alle som assosieres med pro-
grammet kunne bli rammet.

En nasjonal strategi gir ogsa muligheter

I & inkludere norsk opprinnelse ag sosial
beerekraft. Flere europeiske bedrifier nev-
ner sosial beerekraft som det nye og 1 tillegg
kan det virke som om Fairtrade har okende
suksess. Sikkerhet og gode arbeidsvilkir er
noe norsk industri lett kan dokumentere.
Om man oppnar hoyere pris er usikkert,
men man vil klart vinne en del kunder og
et forbedret image.

P& tross av utfordringer med 4 etablere
og fa aksept for et nasjonalt baerekrafipro-
gram kan onsket om nasjonal kontroll vare
sterkt nok til at fordelene ved en nasjonal
strategi er verdt a vurdere. Markedet for
barekraltsertifisering er ikke statisk, men
under kontiruerlig wivikling. MSC tilbyr
i dag en god og kemfortabel losning for
norsk fiskerinaering, men om denne pa sikt
et den beste er det opp til norsk naring 4

vurdere. Vi har vist at selv om det  eta ]3;&16
en nasjonal strategi vil innebzere kostmader
i oppstartsfasen og kreve en del arbeid,
har det ogsa sine absolutte fordeler — hvis
neeringa vil.
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