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En uavhengig avis for Kyst-Norge

Usikre tider

torbritannias utmelding av EU kan fa stor
S betydning for norsk sjematnering. Brexit

kan rokke ved vare handelsavtaler med
EU og Storbritannia, og ikke minst kan det fa
konsekvenser for fremtidige forhandlingene
om adgang til fiskeressursene. Endringene
kan ogsé fa betydning for europeisk ekonomi,
kjopekraften til de fiskespisende europeerne og
kronekursen. Norsk sjgmatneering gar derfor
inn i usikre tider, men er det noe bransjen kan
er det & forholde seg til urolige tider.

Resultatet fra Storbritannias folkeavstem-
ning om EU har preget nyhetene og finans-
markedene de siste dagene. I Asia falt bersene
5-7 prosent fredag, og enda sterre var fallet i
Europa. Alle finanskjenninger mener uroen vil
fortsette fremover, og alt tyder pé at den norske
kronen vil styrke seg mot pundet. P4 kort sikt
vil resultatet bli usikkerhet om Storbritannias
forhold til omverdenen. @kt usikkerhet kan ogsa
fore til at bedrifter og husholdninger utsetter
investeringer og store anskaffelser, noe som i s
fall kan trekke ned den gkonomiske veksten. De
mer langsiktige pkonomiske virkningene er mer
usikre.

Norge ekspor-
terte i fjor sjgpmat
for 5,1 milliarder
kroner til Storbri-
tannia, og landet
var vart fjerde
sterste marked.
Hva Brexit far a si
for norsk sjgmat-
nering er vanske-
lig & spa, men Storbritannia er et stort og viktig
marked for norsk fisk.

Seerlig vil norsk hvitfisk veere utsatt, men
ogséa laksen kan gé usikre tider i mote. Flere
analytikere tror et kronefall mot euroen kan
veere positivt for fiskeprisene, noe norske fiskere
og oppdrettere igjen vil kunne tjene pa. Men et
svakere pund vil kunne resultere i at det gar
mindre fisk over Nordsjgen. Hva som skjer med
kronen mot euroen vil ogsa fa stor betydning.

Europa stér foran en helt ny situasjon nar
det gjelder handelsavtaler, markedsadgang og
sonetilgang. Norge trenger nye og langsiktige
handelsavtaler med Storbritannia, der full fri-
handel ma veere malet. Hvordan utmeldelsen vil
sla ut pa dagens spersmal om frihandel med EU
og diskusjonene rundt en TTIP-avtale mellom
EU, USA og Canada, er ogsa heyst usikkert. At
EU-fiskerne pd toppen av dette kan komme til
& miste adgang til fiskesonene, kan ogsé sla ut
pé forhandlingene Norge har med partene. I det
hele tatt er usikkerheten sveert hoy.

Norsk sjgmatnsering er imidlertid vant til uro-
lige markeder. Bransjen opplever utestengelser,
valutasvingninger, straffetoll og boikott igjen og
igjen. Men hver gang en der lukkes, har en an-
nen apnet seg. Vi tror derfor sjpmatnaeringen vil
klare seg ogsa gjennom disse turbulente tidene,
og kanskje vil bransjen til slutt komme styrket
ut av Storbritannias valg om & forlate EU.

Sjgmatfolket
vet alt om hva
urolige tider
betyr
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Hvor ender
kostnadene?

Mange er bekymret for kostnadsutviklingen i opp-
drettsnaeringen, og med rette.
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Forsker ved Nofima i Tromsg

kostnadene med 75-80

prosent. Selv om vi tar
hensyn til prisveksten, er
ekningen pa 45-50 prosent.
Det er mye for en naring
som samtidig har gatt mot
storre enheter, og som har
effektivisert og automatisert
produksjonen.

Spersmaélet mange stiller
seg er om naeringen na er i
ferd med & padra seg et kost-
nadsnivé det blir vanskelig &
leve med pa sikt, og om man
né ser det samme som man
har sett i oljeneeringen. Olje-
neeringen har, etter manges
mening i alle fal, lagt seg til
et kostnadsniva i gode tider
som de né ikke klarer 4 leve
med i dérlige tider. Det er hel-
digvis et par momenter som
taler for at kostnadsutviklin-
gen i oppdrettsnaeringen kan
komme til & roe seg.

Det som driver kostnads-
utviklingen er i hovedsak to
ting, nemlig férkostnader og
ulike kostnader knyitet til
lus, Forkostnadene har gkt en
del pd grunn av rdvarepriser,
men forst og fremst pa grunn
av den svake norske krona,
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2.  Mellbye
P9 Norske
produsenter er
fortsatt blant de
mest effektive

Valutaens del av kostnadsok-
ningen er det liten grunn til
& bekymre seg over, all den
tid valutasvekkelsen bidrar
mer til inntektene enn til
kostnadene. Lusekostnadene
er det derimot vanskeligere
4 si at man kontroll over. Det
er behandlingskostnadene
som de siste drene har veert
de storste lusekostnadene,
og det er rimelig a tro at
behandlingskostnadene, med
det fokuset n&ringen na har
pé forebygging, etter hvert vil
g4 ned. Inntil videre har man
imidlertid store kostnader
knyttet til bade forebygging
og behandling av lus. Satsin-
gen pé rensefisk fortsetter,
med tilherende notvask

som en stor kostnadspost.

Med nye former for ikke-
medikamentell behandling
under utpreving ber den
medikamentelle behandlin-
gen kunne ga ned, men ogsa
nye behandlingsmetoder har
sine kostnader.

Selv om de driftsmessige
nekkeltallene for neeringen
generelt sett er under kon-
troll, slik som forfaktor, til-
vekst og dedelighet, blir ogsa
disse pavirket av lusesituasjo-
nen. Og det bidrar igjen til at
kostnadsekningen vises igjen
pé alle poster. Det at neerin-
gen ikke lenger vokser, mens
det generelle kostnadsnivaet
i Norge gjor det, er ogsa en
grunn til at kostnadene sakte,
men sikkert gker.

Kostnadsekningen pavirker
neeringens konkurransesi-
tuasjon bade overfor konkur-
rentland og nar det gjelder
alternative produksjonstek-
nologier, som né kan bli mer
konkurransedyktige. I sam-
arbeid med Kontali underse-
ker Nofima na driverne for
kostnadsutviklingen ogsé hos
vare konkurrentland (Chile,
Canada, Skottland og Feeroy-
ene), for & kunne vurdere
hvordan konkurranseevnen
til norsk oppdrettsneering
pévirkes. Er det for eksempe)
store forskjeller i kostnads-
strukturen? Og er det viktige
forskjeller i regelverket som
pavirker konkurransesitua-
sjonen?

Forelppig er det lite som
tyder pa at norske produsen-
ter trenger & fple seg truet.
Kostnadene gker ogsé hos
vare konkurrenter, og norske
produsenter er fortsatt blant
de mest effektive. Men det
ber absolutt ikke bli noen
sovepute.




